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PROBLEM

Aké problémy / potreby ma
tvoj zakaznik? A mas to
naozaj potvrdené alebo si
to myslis len ty?

EXIST. ALTERNATIVY

Existuji nejaké alternativy na
trhu, ktoré tento problém /
potrebu uz pokryvaju? Ak ano
tak ako?
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STRUKTURA NAKLADOV

A
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RIESENIE

Ako chces riesit ich problém ¢i
potrebu?

ollan
KLUCOVE METRIKY

Aké metriky budes pouzivat na
to aby si dokazal, Ze to naozaj
funguje?

Aké st fixné ¢i variabilné naklady? Kolko spolu?

UNIKATNA
HODNOTA

Aka je tvoja unikatna hodnota,
vdaka ktorej sa z potencialnych
zakaznikov stand platiaci
zakaznici?

"HIGH LEVEL" KONCEPT

1 vetou opis, ¢o tvoj napad ¢i
business vlastne je.

NEFEROVA VYHODA

Vdaka ¢omu si jedineény?
Ideélne natolko, Ze konkurencia
to od teba neméze skopirovat ¢i
inak ziskat?

KANALY

Aké marketingové a
obchodné kanély budes
pouzivat na komunikaciu a
oslovenie zakaznikov?

ZDROJE PRiJMOV

PR

SEGMENTY
ZAKAZNIKOV

Kto su tvoji potencialni
zakaznici? Jasne ich definuj.

IDEALNY ZAKAZNIK

Z pomedzi potencialnych
zakaznikov, ako vyzera
najidedlnejsi zakaznik?

Ako budes ziskavat z businessu peniaze? Kolko spolu? A aky velky je trh ¢i
potencialne prijmy z trhu?
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